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Resumen

Este trabajo ha asumido como objetivo proponer la metodologia Canvas como estrategia
pedagogica en Emprendimiento y Gestion. El problema de la investigacion fue: los estudiantes
de tercero de bachillerato general unificado de una institucion publica de la ciudad de Cumanda-
Ecuador, no utilizan ninguna metodologia en el desarrollo de un plan de negocios. El disefio
metodoldgico posee un enfoque cuantitativo, utiliza la version 21 de la herramienta SPSS para el
analisis de fiabilidad a través de Alfa de Cronbach donde se obtuvo como resultado un valor de
0,98; la técnica aplicada fue la encuesta, realizado en Google Forms; se considerd una poblacion
de 53 estudiantes. Los resultados que se obtuvieron en la estrategia pedagogica se basaron en
cuatro fases: Diagnostico, Planificacion, Aplicacion y Control, que fortalecen la destreza del disefio
de un plan de negocios. Para su validacion se aplico la técnica ladov donde se obtuvo un resultado
de 1 que equivale a clara satisfaccion. Su importancia radica en que permite una mejora en el
proceso de ensefianza aprendizaje, puesto que los estudiantes experimentan nuevas estrategias
para adquirir habilidades y nuevos conocimientos.

Palabras claves: Metodologia Canvas, estrategia pedagdgica, emprendimiento y gestion, plan de
negocios

Abstract

This work has assumed the objective of proposing the Canvas methodology as a pedagogical
strategy in Entrepreneurship and Management. The problem of the research was: the third-year
students of a unified general high school of a public institution in the city of Cumanda-Ecuador,
do not use any methodology in the development of a business plan. The methodological design
has a quantitative approach, uses version 271 of the SPSS tool for the reliability analysis through
Cronbach's Alpha where a value of 0.98 was obtained as a result; the applied technique was the
survey, carried out in Google Forms; a population of 53 students was considered. The results
obtained in the pedagogical strategy were based on four phases: Diagnosis, Planning, Application
and Control, the same ones that strengthen the skill of designing a business plan. For its validation,
the ladov technique was applied, where a result of 1 was obtained, which is equivalent to clear
satisfaction. Its importance lies in the fact that it allows an improvement in the teaching-learning
process, since students experiment with new strategies to acquire skills and new knowledge.

Keywords: Canvas methodology, pedagogical strategy, entrepreneurship and management,
business plan.
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Introduccion

En el Ecuador, segun el Ministerio de Educacion (2015), Emprendimiento y Gestion es una asignatura
a desarrollarse durante los tres cursos de Bachillerato General Unificado (BGU). Es parte de tres
premisas claves: a) El perfil de salida que alcanzo el estudiante al concluir el BGU; b) El legitimo afan
de autonomia y autorrealizacion de la juventud; ¢) La confianza en el pais tanto por la supremacia
de la Constitucion como por la inspiracion que prodigan ejemplos exitosos de ciudadanos que
cumplieron sus suefios y son fuente de inspiracion. Por ello, emprendimiento en el curriculo de
BGU en un area interdisciplinar, es una asignatura importante, por ser parte del perfil de salida,
como también promueve ciudadanos exitosos que alcanzan una estabilidad econémica, emocional
con confianza y esperanza para el pais.

Para Blank (2013), Canvas es un lienzo que deja al emprendedor en libertad de moldear
su idea de negocio, que muy por el contrario de ser abstracta es concreta de acuerdo a la técnica
de bloques de construccion (buiding blocks), misma que permite observar los nueve bloques de
negocio en una sola pagina. Es decir, este modelo fue disefiado especificamente para guiar los
nuevos emprendimientos, como también los ya creados, con la finalidad de establecer un plan de
negocios con una metodologia organizada, acorde y facil de aplicar a cualquier tipo de empresa.

En este contexto, la situacion problematica que se identificd en una institucion publica
de bachillerato en la ciudad Cumanda-Ecuador es que los estudiantes de tercero de BGU en la
asignatura de Emprendimiento y Gestion no utilizan la metodologia Canvas para realizar un plan
de negocios, lo cual implica el desconocimiento de técnicas que apoyen a esta actividad, como
también, los docentes no reciben capacitaciones especificas acorde a la tematica.

Es asi, que los beneficiarios directos de la investigacion seran los estudiantes que no
acceden a universidades por distintas situaciones; los cuales podrian comenzar sus propios
emprendimientos, apalancada en una metodologia que asegure el éxito a través del disefio de un
plan de negocios creativo e innovador como lo es el lienzo Canvas. Mientras que los beneficiarios
indirectos son los padres de familia que obtendran el beneficio que sus hijos acceden a una
educacion de vanguardia y la institucion el beneficio sera reconocimiento institucional en la
comunidad.

Con base a estos antecedentes, el presente trabajo tiene como objetivo proponer la
metodologia Canvas como estrategia pedagodgica en Emprendimiento y Gestion.

Metodologia

El trabajo investigativo se fundamentd en la busqueda bibliografica en revistas indexadas
Latindex, DOAJ, Scielo y Google Académico, lo que permitié recabar informacion de una variedad
de documentos con mayor numero de citas de articulos cientificos sobre el objeto de estudio:
metodologia Canvas y estrategia pedagogica.

Los métodos tedricos utilizados fueron analisis-sintesis que permitio llegar a conclusiones
sobre la pedagogiay la didactica. Inductivo-deductivo desde lo general a lo particular y viceversa, al
establecer relacion entre el modelo de negocio Canvas y estrategia pedagogica.

Para la realizacion de la investigacion cuantitativa se utilizd la encuesta, aplicada a los
estudiantes de tercero BGU con un total de 53 que equivale al 100 % de la poblacion. Asimismo,
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se realizé en Google Forms un cuestionario de 33 preguntas elaborado con escala de Likert que se
envio a través de grupos de WhatsApp.

Es necesario sefialar que el instrumento fue validado previamente mediante la version 21
del programa estadistico SPSS para el andlisis de fiabilidad a través de Alfa de Cronbach, el cual, se
aplicé a un grupo de estudiantes donde se obtuvo como resultado un valor de 0,98 que equivale
dentro de la escala como un instrumento de recolecciéon de datos excelente. Ademas, se utilizd la
técnica IADOV en una encuesta que se envid a tres docentes de la Institucion educativa para validar
la estrategia pedagodgica donde se obtuvo 1 que equivale a clara satisfaccion.

Conceptos iniciales. Estrategia pedagoégica. Para Gamboa (2013) existe una articulacion directa
entre estrategia pedagogicas y estrategias didacticas, las primeras son la base para la generacion de
las segundas, porgque van en concordancia con el principio pedagdgico fundante. Lo que significa
que las estrategias didacticas dependen de las estrategias pedagodgicas en el aula para impartir
pedagogia acorde a los principios pedagodgicos establecidos en la actualidad.

De acuerdo con (Berrezueta, 2016) en el diccionario de la Real Academia de la Lengua
“estrategia” hace referencia al arte de coordinar acciones y de maniobrar para alcanzar un objetivo
0 un proceso; es decir, son todas las acciones realizadas por el docente, con el fin de facilitar la
formacion y el aprendizaje de los estudiantes.

Segun Davini (2015) refiere que los profesores deben “discriminar las estrategias mas
adecuadas segun la etapa de formacion” y que, en su programacion, estos pueden seleccionar,
graduar y organizar las estrategias para mejorar el proceso docente-educativo. En concordancia
a lo expresado, el proceso de ensefianza-aprendizaje depende en gran escala a las estrategias
pedagogicas que utilicen los docentes.

Evolucién del término estrategia pedagégica. Se establecen varios aportes sobre la pedagogia
ver Cuadro 1, luego de un analisis se establece que la pedagogia es un arte y una ciencia de las
practicas educativas que deviene de la historia de la humanidad y que abarca desde lo tedrico
hasta lo experimental e investigativo de la ensefianza-aprendizaje.

Cuadro 1.
Aportes sobre pedagogia

Il

Autores Aporte Observacidn

Vargas (2014) | La pedagogia, como disciplina que congrega a todas las | La pedagogia esta constituida por
| pedagogias adjetivadas, tiene como objeto de estudio |a | teoria, practica e investigacion.
educacion en todas sus posibles variantes.

la educacion como campo de estudic (mas
especificamente, la educacion social) esta constituido
por la teoria, la practica y la investigacion, que da origen
a la pedagogia.
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Alonso & Diaz
(201 8)

Lo gue se sabe de |a pedagogia se ha aprendido de un
cdmule indefinido de autores de diferentes épocas,
guienes a partir de diferentes campos -filoséfico,
psicolégico, antropoldgico, socioldgico- y de diferentes
posturas  ideclogicas  -éticas, estéticas, politicas,
religiosas- han formulado principios, conceptos,
métodos, procedimientos y técnicas, sobre sus objetos
de reflexion e intervencion que, ciertamente, son
NUMErosos.

La pedagogia hace referencia al
campo  filoséfico,  psicolégico,
antropolagico y sodoldgico gue
han generado principios, métodos
¥y procedimientos socbre el objeto
de reflexian.

Ortiz, Arias, &
Zaira (2018)

La pedagogia por excelencia es el ejemplo cotidiano de
los profesores, su comporiamiento ético, humilde,
solidario y respetuoso. Un profesor que con su discurso
pedagogico exprese disgusto por la diversidad de sus
estudiantes o los trate con desprecio no merece gjercer
esta noble y digna profesion.

En este sentido, el docente es el
ejemploc a2 seguir de sus
estudiantes, por tanto, los valores
se transmiten.

Diaz (2019)

La nocion de pedagogia esta ligado al clima social,
cultural y educative de cada momento histdrico, asi
come a contextos en los gue surgem  nuevas
concepciones y enfogues. Si bien hace parte de los
procesos de formacion desde la antigliedad, sus
mayaores desarrollos coinciden con el surgimiento de la
modernidad.

Es decir, pedagogia esta inmerso en
lo secial, cultural y educative de las
personas, y que esta ligado a los
cambios de la modernidad.

Meirieu (Z020)

El acto pedagdgico no es una simple yuxtaposicion de
intervenciones individuales, por muy afinadas gue sean,
sino una construccion, tanto material como simbdélica, de
la escuela en su principio mismo: aprender juntos gracias
ala figuratutelar del profesor que, al mismo tiempo, crea
algo comun y acompana a cada uno en su singularidad.

En otras palabras, el acio de
pedagogia es la intervencion del
docente con el colectivo, donde se
comparte conocimientos y valores
de manera simultanea, ya que se
day serecibe.

Emprendimiento y gestion. Pérez (2016) define que el auge de la investigacion académica en el
campo del emprendimiento, ha conocido un gran desarrollo debido al reconocimiento del hecho
que las nuevas empresas emprendedoras generan una gran parte de la tasa de crecimiento del
empleo de los palses, y que son una poderosa fuente de innovacion.

Esevidente que la creacion de empresas es una fuerza critica para el crecimiento econémico
de un pais, ya que supone la creacion de nuevos puestos de trabajo, el aumento para el estado
de los ingresos procedentes de impuestos, el incremento de las exportaciones y, en definitiva, un
aumento de la productividad nacional.

En concordancia a lo indicado, para la creacion de empresas se necesita generar un plan de
negocio con expectativas clarasy de éxito, ya que son la fuerza critica en el crecimiento econémico
de un pals; por tal razon la propuesta de una metodologia como Canvas en un modelo de negocios
es la mas acertada y segura, y a la vez ideal para emprendimientos nuevos e innovadores; o que
concuerda con el contenido que se dicta en tercero de bachillerato como lo es la estructura y
elaboracion de un plan de negocios, dentro de un proyecto de emprendimiento.

Paredes, R., Medina, R, & Silva, J. (Enero - Junio de 2021). Metodologia CANVAS
doi.org/10.32645/13906925.1107
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Metodologia Canvas. Es una herramienta para el analisis de ideas de negocio, desarrollada por
el consultor suizo Alexander Osterwalder, en el 2004, en su tesis doctoral. Un modelo de negocio
describe las bases sobre las que una empresa crea, proporciona y capta valor (Osterwalder &
Pigneur, 2012).

Osterwalder & Pigneur (2012) se refieren a la naturaleza de los negocios, en él se explican
los modelos tradicionales y experimentales; asi como su dinamica, diversas técnicas de innovacion,
como posicionar el modelo Canvas en un modelo muy competitivo, y como afrontar la reforma
del modelo de negocio de una nueva empresa. En este sentido, mi criterio es que el modelo de
negocio en una empresa es la base de la creacion, organizacion e innovacion de la misma.

Ademas, el modelo Canvas es un lienzo dividido en nueve bloques donde, el empresario
puede dar forma a su negocio que permite la rapida evaluacion de una idea. Para una mejor
comprension del funcionamiento de la metodologia se describen a continuacion cada uno de los
bloques en el orden del disefio metodoldgico:

Segmento de mercado
Propuestas de valor
Canales

Relaciones con clientes
Fuentes de ingreso
Recursos clave
Actividades clave
Asociaciones clave
Estructura de costes

WOooNOUTSWN =

Figura 1. Modelo del lienzo de modelo de negocio Canvas
Fuente: (Osterwalder, Pigneur y Vazquez 2012, 18-19)

Desarrollo de la estrategia pedagdgica

Para la elaboracion se ha tomado como referencia a (Meneses & Medina, 2021), que indica las
fases tales como el Diagnostico, Planificacion, Aplicacion y Control consideradas como los procesos
sistematicos que contribuyen a la destreza de la expresion oral del inglés. En este sentido, también
se aplicarfa en la destreza de la administracion de un plan de negocios en emprendimiento y
gestion, a través de la metodologia Canvas.

Cémo citar este articulo
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Fase 1. Diagnéstico. Con la finalidad de diagnosticar el contexto actual de una institucion publica
de bachillerato general unificado de la ciudad de Cumanda-Ecuador, se realiza una evaluacion
diagnostica a los estudiantes con un grupo de preguntas que puede ser de 4 items como, por
ejemplo:

¢Has escuchado sobre la metodologia Canvas?; ;Para elaborar un plan de negocios en la
creacion de un emprendimiento, utiliza la metodologia Canvas?; ;Conoce emprendimientos que
utilicen la metodologia Canvas?; ¢Le gustaria implementar Canvas en un plan de negocios de un
emprendimiento?

Fase 2. Planificacién. Para disefiar una estrategia pedagdgica que mejore la implementacion de
un plan de negocios, se especifican los participantes y recursos. Como participantes, se encuentran
el docente del area de emprendimiento y gestion, cuyo distributivo se encuentra en el bachillerato
general unificado y por supuesto sus estudiantes. Los recursos para la aplicacion del disefio de
la estrategia pedagdgica son: un ordenador o teléfono movil con conexion a internet en el aula o
fuera de ellay el uso del lienzo del servicio de Business Model Canvas que lo puede encontrar por
medio del explorador Google.

Para acceder al modelo del lienzo de la metodologia Canvas ingresa a https://bit.ly/3ppwcfX
y visualiza el lienzo, que sirve de guia para la propuesta.

Para trabajar en el lienzo es necesario imprimir en tamafio XL y pegar en la pared del aula,
luego reunidos en grupo de 4 estudiantes, los cuales, analizan una idea de emprendimiento a
crearse por cada grupo.

En relacion a lo expuesto, presento la planificacion a seguir por el docente de
emprendimiento y gestion:

Cuadro 2.
Planificacion de la hora clase

PLAN DE CLASE

Mombre del docente: Lic. Rosalba Paredes Fecha de aplicacién

Area: Ciencias | Grado: Tercero BGU “Ay B" Afo Lectivo: 2021-2022

Sociales

Asignatura: Emprendimiento y gestidn Tiempo: 40 minutos

Unidad didactica: 3 Tema de la unidad: El mercado y
la publicidad

EJE TRANSVERSAL DEL BUEN VIVIR: Tema de la clase: Variables de

La interculturalidad. mercado

La formacion de una ciudadania democratica.

La proteccion del medioambiente.

Objetivo de la unidad:

0G.EG.7. Disefiar y formular un proyecto basico de emprendimiento con todos los elementos necesarios y componentes de
innovacion.

Criterio de evaluacidn:

CE.EG.5.8. Ofrece un nuevo producto o servicio gque impacte un segmento de mercado definido.

I.EG.5.8.1. Realiza una mezcla adecuada de las variables de mercade (producto, precio, plaza, promocion y personalizacion)
para un bien o servicio nuevo que presenta a un segmento de mercado especifico mediante mecanismos de comunicacion
eficaces (1.3; 5.1.).

C
Junio de 20217). Metodologia CANVAS y st
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JQué  wvan  a | JComo van a aprender?
aprender? FROPUESTA DEL DOCEMTE SQue y como evaluar?
DESTREZAS CON | (Estrategias metodoldgicas) EVALUACION
CRITERIO DE
DESEMPENO
EG.5.5.9. PALSAS ACTIVAS Medios Indicadores de | Técnicas [
e I S5 55 _E;‘;;;f;';’;m____ _evaluacién _ de | Instrumentos |
Ercicios “
umalzlrac::?; = Trﬂhﬂjﬂ' —l Inismer T :nlum:lﬂn
- o -Teléfono
{producto, precio, P # _? ‘ Computador -
plaza, promocidn 1 ; . Dlapositivas
vy perscnallzacion) o H = H == E F - Whatsapp LEG.5.8.1. Evaluacidn
del MLEY0 # - - ! Reallza una | formativa:
emprendimiente, .. — i ; mezcla Rubrica  de
para satisfacer las = Wl I adecuada de las | evaluacldn
necesidades  del S I- & ) varlables de
SEEMENtD de | REFLEXION: mercado
mercado iHa escuchade sobre la metocdologia {producto,
selecclonado. Carvas? preclo,  plaza,

JSabla usted que a través de Canvas, puedo
presentar de manera clara y sencllla las
varlables de mercado del nuewvo
emprendimiento?

COMNCEPTUALIZACION:

Mapa mental realizade en Mindmelster

por medio del link https: /bitly3zi¥|n para mercado
dar a cqnul:er la estructura de |la pspecifico
metodologia Camvas. medlante

Presentacidn de diapositivas  en
PowerPolnt de cada uno de los blogues que
Integran la metodologla Canvas con sus
respectivas especificaciones.

Ademds, Induye el tema de varlables de
mercado de |a pagina 80 v 81 del libro de 3¢
de bachillerawo BGU.

Para Desarrollarla mezcla de mercadeo(s
Fs)es dedr las 5 variables de mercado que
52 deben aplicar a los productos o serviclos
en un mercado, se presenta el llenzo
[anvas:

a) Segmento de clientes, para ello, se

analiza a quienes dirijo  nuesro
producto,  milentras  mas  esie
segmentado  mucho  mejor,  sera

priorizade el cliente objetivo a guién se
quiere llegar.

b) Propuesta de valor, en la cual, se
anotard que problemas se wva a
resolver de nuestros clientes, y gue
caracteristicas deben ofrecer nuestro
producto; come tamblén novedoso v
con cualidades diferentes a la de la
competencla, blen por la marca, por
disefio, por mas usable o accesible al
baolsillo de los usuarics; es declr, definir
muy blen esta propuesta de valor es

promocion W
personallzacian)
para un blen o
seryiclo  nuevo
que presenta a
un segmento de

mecanismos  de
comunlcacén
eficaces (1.3,
51
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clave para diferendar de los demas
productos del mercado.

El sigulente es canales, a raves de gue
canales se llegard com nuestra
propuesta de valor a los cllentes;
definir muy blen cdmae se va a llegar a
ello, cudl es el proceso de compra,
coma se [leva el producto o el servicio;
25 decir, el medio por el cual, sera la
entrega del producto o senicio.

El slguiente punic Importante es la
relacién con clientes. En donde se
analizara que tpo de relaclén gue
espera tener con el diente, cudl es la
relaclon actual v como va a ser la
relacidn en un futuro con los clientes,
sl va a ser por redes soclales, por
Correo, o por visias soclales puerta a
puerta, este es primordial en el
marketing del emprendimiento.
Seguldaments esta las fuentes de
Ingreso, es declr cdmo se va a generar
Ingresos para NUestro proyecto para
que sea sostenible, establecer por gue
nuestros cllentes estan dispuesiocs a
pagar por el producto, que tpos de
Ingreso seva a generar por publicidad,
por pago de productos o par pago de
serviCios v en que consiste cada uno de
allos.

Recursos clave, agul se debe
preguntar cudles son los elementos
mds Imporanies para que nuestro
negede  funcenes; estos  Incluyen
elementos financieraos, fislcos,

Intelectuales, humanos.
Por otro lado, en actividades clave,

todas aquellas gue son fundamentales
dentrc  de la empresa  sera
fundamental Indicar si se reflere a: la
parie de disefio, comerclalizacldn, o
producclan, esto sera fundamenital
tener claro y poner socbre la mesa para
el éxito del emprendimiento.

Soclos clave, cudles son los principales
soflos ¥ suminlsiradores que son
nuestros proveedores clave gue se
necesita para Cconsegulr que nuestra
models de negocio funcione, se debe
identficar gué productos s van a
suministrar.

Estructura de costos, cudles son los
COSL0S NECESArios para poder arrancar,
s¢ debe identificar los recursos v los
COSC0s mas altos, entre ellos los costos
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fijos y costos varlables deben quedar
refle|ados.

Revisar lnk:

Rt ps Aot e Z CE Ry DT Y'Y

ACTIVIDAD:

Piense en una ldea de negoclo enrelacddn a
su  contexto, problema vy necesidad
identificada. Utlice |a metodologla Canvas.
Presente su respective informe.
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Evaluar el informe de los estudlantes por
medic de una ribrica de evaluacidn de
desempenc. Sublr 3 un Blog de docente vy

compartr resultad I]S.l

Elaborado

Revisado

Aprobado

Docente

Representante de junta académica

Vicerrector

Fase 3. Aplicacion. En esta fase de la estrategia se propone realizar un ejemplo de la aplicacion

del modelo Canvas:

Cuadro 3.

Ejemplo de aplicacion de la metodologia Canvas

Socios clave
-Proveedores
-Distribuidores
-Banco

Paredes, R, Medina, R, & Silva, J. (Enert

vidad
glave

-Compra y venta del
producto

-Elaboracion de
terminado final del
producto con bafio de
oro, plata y bronce

-Etiquetado del
producto

= Atencion al cliente

Propuesta de
YValor

Joyas Beleza,
Mrece joyas laminadas
len bafio de oro, plata y
broce para toda ocasion.
Ademas, brinda la
oportunidad de tener un
negocio propio a lodas las
personas que deseen ser
parte de nuestra empresa.
Proporciona niveles de
leanancia desde un 35 %,

Recursos

clave

~Talento humano
-lnventario
-Materia prima
-Herramientas
manuales

doi.org/10.32645/13906925.1107
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[0 %4, 30 % v 55 % en sus
lcompras de acuerdo al
monto requerido.

Venta en forma fisica
Venta online
Redes sociales

Grupo de WhatsApp

Segmento de
cliente
Rango de edad:
18 afios

sénero: hombres
ly mujeres

Sector econdmico:
bajo, medio y alto
Nivel de educacion:

lcualquier nivel de
leducacion

Canales

(Contacto con los
clientes a través de
redes sociales,
intermediarios, o venta
directa.
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-Gastos arriendo Fuentes de ingresos
-Sueldos y salarios Los precios que tenen las joyas oscilan entre: 5,70;
-Servicios bidsicos 6.90: 8,50 12: 16: 18 y de acuerdo a los gramos que
-Costos [ijos y variables teniga en oro, plata o acero.
-Mercaderia ¢ inventario Las ventas se realizardn a través de:

Caja

Ctas x cobrar

Fuente: elaboracién propia
Fase 4. Control.- en esta fase se realiza una evaluacion de la actividad realizada, a través de una
rdbrica de evaluacion; en la cual, se toma como parametros a calificarse los siguientes: forma,
claridad, argumentacion, calidad de fuentes, procesos-coherentes, procesos-otros, aplicabilidad,
e innovacion.

Validacion de la estrategia pedagégica

Fabre, Ortega, y Farrat (2020) indican que el criterio de usuarios, que utiliza como procedimiento
cientifico metodoldgico para el procesamiento de los resultados la técnica ladov, constituye una
via indirecta para el estudio de la satisfaccion, es decir, la técnica ladov es una herramienta que
permite la valoracion y medicion de la satisfaccion de los usuarios finales. En su mayoria se enfoca
a temas de educacion fisica, sin embargo, se puede aplicar a cualquier tema siempre que se evalUe
la satisfaccion de una persona o grupo de personas. Consta de cinco preguntas, tres cerradas y
dos abiertas; las abiertas permite analizar aspectos positivos, recomendaciones e insuficiencias de
la propuesta a evaluar.

La validacion de la estrategia pedagogica se realiza con una encuesta mediante la técnica
ladov para evaluar la satisfaccion de tres docentes de una institucion publica de la ciudad de
Cumanda-Ecuador, para ello, se ha tomado como referente a uno de los docentes:

Cuadro 4.
Cuadro légico ladov del docente A

;Conocia usted los beneficios de la estrategia pedagigica?
NO NO SE ] |
JAplicaria esta | sConsidera usted que la estrategia pedagigica propuesia es
estrategia en el salon beneficiosa en el proceso de ensefianza aprendizaje de
Emprendimiento y gestion?
de clases?
Si No sé No | Si No sé No | Si | Nosé No
Me gusta mucho 1 2 6 2 2 L] &} f
Me gusta mas de lo 2 2 3 2 3 3 i 3 &
que me disgusta
Me da lo mismo 3 3 3 3 3 3 3 3
Me disgusta mis de 6 3 [ 3 4 4 3 4 4
lo que me gusta
No me gusta B ¥ b f 4 4 i 4 5
No sé qué decir 2 3 (i 3 3 3 i 3 4
Resultado IST Clara satisfaccion (1)
Cémo citar este artic
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Como resultado de los tres docentes, se obtuvo lo siguiente:
[ndice de satisfaccién grupal

A (+1) + B (+0.5) + C(0) + D(-0.5) + E (-1)

I5G = N

3 (+1) + 0 (+0.5) + 0 (0) + 0 (-0.5) +0 (-1)

ISG =
3

ISG = 3

=

ISG =1

Por lo tanto, se refleja una clara satisfaccion en los docentes respecto a la estrategia
pedagogica propuesta en la asignatura de Emprendimiento y gestion.

Conclusiones

1. Se concluye que la fundamentacion tedrica sobre el significado de pedagogia vy
didactica que es parte de la estrategia pedagodgica, como también, el andlisis de los
componentes de la metodologia Canvas y la comprension en el contexto de ideas de
emprendimiento, aporta al conocimiento significativo de los docentes de la Unidad
Educativa motivo de estudio.

2. Se disefid una estrategia pedagodgica con los siguientes componentes o fases:
diagnostico, planificacion, aplicacion y control, las cuales, contribuyen de forma
sistematica en el aprendizaje de la metodologia Canvas orientada a crear ideas de
emprendimientos en el gjercicio de la asignatura de Emprendimiento y Gestion.

3. Se comprob¢ a través de la encuesta aplicada a los estudiantes que, solamente un
nUmero minoritario conocen la metodologia Canvas y los demas estan interesados en
aprender a crear emprendimientos con un modelo de negocios innovador y sistematico.

4. Se concluye el proyecto de investigacion con los resultados de la técnica de ladov obtenidos
en la validacion de la estrategia pedagdgica, que es 1; lo cual equivale a clara satisfaccion.
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